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I Inledning

Det har ar en guide som vander sig till dig som ar verksam vid en
forskningsinfrastruktur och som vill ta fram erbjudande for sma och
medelstora foretag, SME:er (se sid 4 for definition av begreppet
SME) att ta del av forskningsinfrastrukturen. Aven personeri roller
som kan vara stottande vid specifika delar av utvecklingen (jurist,
ekonomer m.fl.) kan ha nytta av att lasa guiden.

Konkreta, verksamhetsspecifika erbjudanden tillSME:er, inklusive
avtal etc., méaste alltid forankras och beslutas enligt gallande regler
for respektive huvudman. Guiden innehaller allman vagledning till
huvudman for forskningsinfrastrukturer.

Guiden ska fungera som ett stod genom hela processen fran
forberedelse och utveckling till utforande. Utveckling av erbjudandet
ar en barande del av guiden och vissa delar reckommenderas att goras
med affarsutvecklare eller nagon med likvardig kompetens.

Guiden har utvecklats inom projektet Stockholm Life Tech (ERUF-
projekt 2020-2023). Projektet leddes av Regionledningskontoret pa

Region Stockholm och syftade till att vidareutveckla och
tillgangliggora forskningsinfrastrukturer i Stockholmsregionen med
SME som malgrupp for samverkan.

Malgruppen SME:er ariregel beroende av externa samarbeten for
att kunna utveckla sina projekt vidare. Genom att tillgangliggora
forskningsinfrastrukturer mojliggors att fler SME:er dels kan stanna
kvar inom regionen for att bedriva utvecklingen dels nyttja
existerande miljoer, vilket liggerilinje med regionens ambition for
ett hdllbarare samhalle.

Inom projektet Stockholm Life Tech har aven en kompletterande
guide som riktar sig till SME:er tagits fram.

Avdelningen Forskning och Innovation/Region Stockholm ar
forvaltare av guiderna. Vid fragor eller utvecklings-/andringsforslag
vanligen kontakta: Life science i Stockholm - Region Stockholm .

“Stockholm ska vara en av varldens framsta forsknings- och life science-regioner ar 2025


https://www.regionstockholm.se/om-regionstockholm/forskning-och-innovation/life-science/

Vilket varde tillfor guiden till verksamheten?
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I Forskningsinfrastruktur och SME

I denna bilaga anvands begreppet “forsknings-
infrastruktur” i den betydelse som det givitsi EU-
kommissionens forordning 651/2014. Det innebar att i
begreppet forskningsinfrastruktur ingarbl.a.
“anlaggningar” (t.ex. vetenskapliga laboratorier) och
“resurser” (t.ex. vetenskaplig utrustning eller databaser)
men dven “dirmed sammanhangande tjanster” (dvs.
tjanster som behovs for att utnyttja infrastrukturen,
sasom exempelvis kunskapsoverforing om hur teknisk
utrustning ska anvandas, eller hur output fran den
tekniska utrustningen ska tolkas och forstas).

~

I denna bilaga anvands begreppet "SME” (dvs ”sma och
medelstora foretag” enligt definition pa nasta bild).
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I Oversikt guidens bilagor

Till guiden hor tre bilagor.

0 4o .o e e . . Exempel pa tillgangliggjorda
Exempel pa tillgingliggjorda forskningsinfrastruktur. forskningsinfrastrukturer o
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Bilagan innehaller presentationer av tillgangliggjorda miljoer med specifika

erbjudande till SM Eer samt intervjuer med personer som jobbar vid -
respektive forskningsinfrastruktur. I bilagan kan man dven lasa om KI

Innovations som bidragit med affarsutvecklingskompetens under

tillgangliggorande process. Slutligen ett case som visar pa ett exempel pa

vad tillgangliggorande kan resultera i for erbjudande.

Juridiska overvaganden ‘
Bilagan visar pa lagar och regler som galler gemensamt for olika typer Juridiska éverviaganden .
huvudmin (stat, region, kommun), och dven det som skiljer sig at. Bilaga S s o R cppeos et e s ienes) ML
har delats ini tre delar sa att det blir enklare for lasaren att ta till sig
relevant information beroende pa huvudman.

Utvecklingsmodell E
Bilagan innehaller en femstegsmodell for att ta fram erbjudande till ‘ ?
SME:er. Den ar tankt att anvandas som ett stod och handbok genom hela

processen och innehaller aven checklistor for att sakerstalla att ett I
genomarbetat erbjudande. Utvecklingsmodell

Bilaga tillhérande Guide for forskningsinfrastrukturer | Version 1.0 2023 -

Bilagorna finns att ladda ner dar guiden finns.



I Oversikt av guidens tre delar

1. FORBEREDA

2. UTVECKLA

3. UTFORA

Forutsattningar

Owerblick av nulage

Utwveckla erbjudande

Synliggora erbjudande Redo for samverkan

Inhamta information
omvad
tillgdngliggorande
innebéar ochvad som
forvantas av
verksamheten.

Avsnittet behandlar:

O Informationom
tillgangliggorande

O Ta delav inspiration

@ Utvarderainternt

Bilaga:

Exempel pa
tillgangliggjorda
infrastrukturer.

Ni sdkerstiller att nihar
forutsattningar for att
kunna erbjuda tjanster
till SME.

Avsnittet behandlar:

O Marknadsanalys

O Andrahands-
uthyrning

O Forsakringar och
arbetsmiljo

O Sekretesshantering

Bilaga:
Juridiska 6verviaganden

Beskriv verksamheten
som denser utidag,
utmaningar, mojligheter
samt Onskat lage.

Avsnittet behandlar:

Q Frégor om nulédge

Q Avtalsmallar

Q Utredningav
prissattning

O Kontakta
affarsutvecklare

Bilaga:
Juridiska 6verviaganden

Ni genomgar en
utvecklingsprocess med
affairsutvecklare for att
formulera erbjudande
(ochvidbehovtestadeti
ett pilotprojekt).

Avsnittet behandlar:

O Formulera
erbjudande

O Utvecklaerbjudande

O Testaerbjudande

Q Utviarderaerbjudande

O Lanseraerbjudande

Bilaga:
Utvecklingsmodell

Synliggorande av
erbjudandet f6r SME.

Avsnittet behandlar:

O Presentera ditt
erbjudandefor
maélgruppen

O Niutmed
erbjudandet

O Urvalskriterier

Bilaga:
Juridiska 6verviaganden

Genomforaen
matchningsprocess for
att sdkerstalla att
erbjudande moter
behov.

Avsnittet behandlar:

O Sakerstéalla
gemensam
forvantansbild

Q Utvarderabehovet
av forstudie

Ett regelmassigt
erbjudandear pé plats. Ni
arredo att tillgangliggora
er forskningsinfrastruktur
for SME.

Avsnittet behandlar:

QO Prissittning

O Rutiner och stédjande
dokument

Q Avtal

O Andrasamverkans-
former

O Anskaffande av varor
eller tjanster fran SME

Bilaga:
Juridiska 6vervaganden



..
1. FORBEREDA

Forberedelse delen ar en orienterande fas for att forsta vad som kravs for att tillgangliggora en
forskningsinfrastruktur till SME:er samt undersoka verksamhetens forutsattningarna for detta. Ni kommer
inhamta grundlaggande information om vad tillgingliggorande innebar och vad som forvantas av
verksamheten.

Efter forberedelsefasen bor ni ha goda insikter i huruvida tillgangliggorande ar maojligt ur bade ett
verksamhetsperspektiv och ett juridiskt perspektiv.



FORBEREDA

1a. Uppstart

Introduktion
Det kommer kravas tid och engagemang av verksamheten for ett lyckat tillgangliggorande.
Sakerstalla att inhamta information och dela med nyckelpersoner for att fa en sa bra start och
genomforande som mojligt. Fundera kring var det kommer innebara for verksamheten, bade
mojligheter och eventuella forandringar.

I detta avsnitt behandlas:
O Information om tillgangliggorande
O Ta del av exempel pa tillgangliggjorda forskningsinfrastrukturer
O Utvardera internt

5%

Bilaga
Exempel pa tillgangliggjorda infrastrukturer
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FORBEREDA

1a. Uppstart

Information om tillgingliggorande
Las igenom guiden och bilagor for att fa en orientering kring processens delar.

Ta del avexempel pa tillgiangliggjorda forskningsinfrastrukturer
For att fa inspiration och exempel pa hur andra tillgangliggjort sina
forskningsinfrastrukturer, vad de lart sig och vilket varde det skapade for dem,
se bilaga: Exempel pa tillgiangliggjorda infrastrukturer.

Utvirdera internt

Nar ni tagit del av guiden och fatt insikt i hur andra verksamheter med
forskningsinfrastrukturer utvecklat erbjudanden bor ni ha en grundlaggande forstaelse
om det kan vara intressant for er verksamheten att ga igenom en erbjudande-
utvecklingsprocess. Utvardera kapaciteten hos era medarbetare, faciliteter och verktyg
samt installningen bland era medarbetare kring inforande av nytt arbetssatt och att ta
emot SME:er i er forskningsinfrastruktur.

Checklista

a

Vi har last guiden ochbilagor.

Vi har tagit del av exempel

Vi har undersokt om vi har resurser som kan avsétta tid for
projektet och plan for hur vikan hantera potentiella nya
anviandare av forskningsinfrastrukturen.

Vi har undersokt att var verksamhetskultur ar mottaglig for
inférande av nytt arbetssitt och att taemot SME i var
forskningsinfrastruktur

10



FORBEREDA
1b. Forutsattningar

Forutsattningar

@) Introduktion
Nar ni fatt forstaelse for vad som kommer kravas av er verksamhet ar det dags att utreda de juridiska

forutsattningarna, detta avhandlas i detta steg. For att genomfora utredningen kan det uppsta behov att ta
stod fran ekonom och/eller jurist.

I detta avsnitt behandlas:
O Marknadsanalys
O Andrahandsuthyrning
O Forsakringar och arbetsmiljo
O Informationssakerhet inklusive sekretesshantering

AN

3 Bilaga
Juridiska overvaganden
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FORBEREDA
1b. Forutsattningar

Marknadsanalys
En grundlig marknadsanalys behover genomforas for att utreda om det redan existerar en

fungerande privat marknad for forskningsinfrastruktur av aktuellt slag. Detta kan fa betydelse for

om och hur ni kan tillgangliggora ett erbjudande.
Se bilaga: Juridiska overvaganden, sid 7-8.

Andrahandsuthyrning

Om ni bedriver verksamhet i hyrda lokaler eller vill erbjuda SME utrustning som ni hyr behover ni

inhamta hyresvardens/uthyrarens godkdnnande for andrahandsuthyrning innan
forskningsinfrastrukturen kan tillhandahallas till SME. Om ni vill tillhandahélla mjukvara till
SME sa behover det kontrolleras mot ingadngna licensavtal.

Se bilaga: Juridiska 6vervaganden, sid 13.

Forsidkringar och arbetsmiljo

Ni bor underscka om tecknade forsiakringar géller vid uthyrning, om inte sa bor alternativa
forsakringslosningar sdkras. Ansvar for arbetsmiljo kan dven behova 6verviagas och regleras
utifran vad som ligger inom respektive parts kontroll.

Se bilaga: Juridiska 6vervaganden, sid 13.

Informationssikerhet och sekretesshantering

Ni behover sikerstilla att det finns rutiner pa plats for informationssiakerhet och hantering av
konfidentiell information. Rutinerna behover uppfylla tillampliga lagkrav rorande bl.a.
offentlighet och sekretess, och tillvarata bade era och SME:s intressen.

Se bilaga: Juridiska 6vervaganden, sid 14.

Checklista

oo

En grundlig marknadsanalys dr genomford och det
har undersokts om det finns risk for att konkurrensen
skulle snedvridas vid tillgangliggorande av
forskningsinfrastrukturen

Godkannande av andrahandsuthyrning av
lokal/utrustninginhamtat (vid behov) och kontroll av
licensavtal utford.

Vi har tecknat forsikringar som géiller vid uthyrning
Vi har undersokt ochreglerat ansvaret kring
arbetsmiljo

Vi har upprittat en rutin for informationssiakerhet
ochhantering av konfidentiell information.

12



| 2. UTVECKLA

Nu har ni forberett er verksamhet och undersokt forutsattningarna for att kunna borja utveckla ett erbjudande.
Detta ar en del dar er verksamhet utifran nulage utvecklar ett erbjudande. Det kommer innebira eget arbete dar
man beskriver verksamheten som den ser ut idag, utmaningar, mojligheter samt onskat lage och tillsammans med
affarsutvecklare genomgar en erbjudandeutvecklingsprocess for att 6verkomma hinder. Vid behov kan
erbjudandet testas i ett pilotprojekt. Tank pa att aven erbjudanden om deltagande i pilotprojekt bor folja principer
om likabehandling, transparens och prissattning enligt bilaga: Juridiska overvaganden.

Efter utvecklingsfasen bor ni ha ett utvecklat erbjudande och tillhorande matchningsprocess for att kunna
sakerstalla att ert erbjudande kan nyttjas av SME:er med ratt behov och forutsattningar.

Tips
Utvecklingsmodellen ar inspirerad av metoder som affarsutvecklare anvander i arbete med SME. Ni kan med

fordel skaffa er grundlaggande kunskap om erbjudandeutveckling infor en satsning att tillgangliggora
verksamheten (vid behov genom upphandling av externa radgivare).

13



UTVECI_<_LA
2a. Overblick av nuldget

Overblick av nulaget

@) Introduktion
Innan erbjudande till SME kan borja utvecklas ar det viktigt att forsta och beskriva verksamhetens nulage,
med utmaningar, mojligheter samt onskat lage. Vidare behover det undersokas vilka avtalsmallar som
verksamheten kan nyttja, och med stod av ekonom utredas en godtagbar prisniva. For att vara redo att ga
vidare till nasta steg och utveckla ett erbjudande, bor aven en affarsutvecklare eller person med
motsvarande kompetens identifieras som kan leda arbetet.

I detta avsnitt behandlas:
O Fragor om nuliage
O Avtalsmallar
O Utredning av prissattning
O Kontakta affarsutvecklare

Bilaga
Juridiska overvaganden

14



UTVECI_<_LA
2a. Overblick av nuldget

Fragor om nulédge

Innan affarsutvecklare kopplas in behover ni gora ett internt arbete med att beskriva verksamheten som den
ser ut idag, utmaningar, majligheter samt onskat lage. Svaren ar viktiga da de kommer fungera som underlag
infor nista steg da ni ska paborja utveckling av erbjudande. Till stod har ni ett antal fragor som fangar de
olika delarna som behovs for att affirsutvecklaren ska lara kdnna verksamheten. Ta god tid pa er att besvara
fragor och tain extern hjilp vid behov. Se fragor pa nista sida.

Avtalsmallar

Ni behover ga igenom vilka tillgdngliga avtal som ni nyttjar i er verksamhet som kan vara relevanta att titta
narmare pa och anpassa for tillhandahallande av forskningsinfrastrukturen till SME. Kontakta jurist som kan
hjalpa er nar det ar dags att arbeta fram mall

Se bilaga: Juridiska 6vervaganden, sid 17.

Utredning av prissiattning

Ni behover reda ut en godtagbar prisniva for tillhandahédllande av forskningsinfrastrukturen. Detta kan krava
utredningar av vad som vore ett skiligt marknadspris samt vad er sjalvkostnad ar for
forskningsinfrastrukturen. Koppla in ekonom for stod. Kommunala och regionala huvudman bor ocksa
radfraga en jurist, om diskrepansen mellan uppskattat marknadspris och sjialvkostnaden bedoms vara
betydande.

Se bilaga: Juridiska 6verviaganden, sid 9.

Kontakta affiarsutvecklare

Som stod genom erbjudandeutvecklingsprocessen rekommenderas att arbeta med en affarsutvecklare eller
nagon med motsvarande kompetens som vigleder er genom processen. Ni behover reda ut vem ni ska arbeta
med, och vem som star for eventuell kostnad.

Checklista

O Vihar svarat pa fragorna om nulaget

O Vihar undersokt tillgangliga
avtalsmallar ochkommer att arbeta med
jurist for anpassning av avtal till
verksamheten.

O Viharinformerat oss om hur en
godtagbar prisniva ska riknas ut och har
vid behov kopplatin en ekonom for
stod av prissattning.

O Vihar sikerstillt affarsutvecklings-
kompetens som skaleda arbetet genom
utvecklingsmodellen 15



UTVECI_<_LA
2a. Overblick av nuldget

Overblick av nulaget

Fragor om nuliage

 Vilka tjanster skulle ni vilja erbjuda till SME ?

« Har ni foretag som anvander era resurser idag? Var finns de?

« Vilka utmaningar ser ni nu med att tillgangliggora er infrastruktur?

* Hur erbjuds motsvarande tjanst idag?

 Vilka rutiner, avtal for uppdrag och samarbete med SME har ni redan pa plats?
« Vilka andra dokument och processer har ni pa plats?

» Vad saknas och behover tas fram?

» Vilka kostnadsstrukturer har ni for att genomfora verksamhet?

« Dar det behovs, komplettera svaren med att fraga: Vad ar orsaken till det?

16



UTVECKLA

2b. Utveckla erbjudande

Nar ni besvarat fragorna om er verksamhet ar det dags att borja arbeta med att utveckla ett erbjudande. Utvecklingsmodellen guidar

er genom fordefinierade steg som ni lampligen tar tillsammans med affarsutvecklare. Stegen ar utarbetade med syfte att sakerstalla

ett vardeskapande erbjudande for bada parter.

Formulera
erbjudande

Utforska
utvecklingsbehov
och formulera
forslag pa
erbjudande med
affarsutvecklare.

Utveckla
erbjudande

Tillsammans med
affarsutvecklare
arbetas erbjudande
samt vid behov
formulera en plan
for pilotprojekt.

R

erbjudande

Testa erbjudande
och formulera
processer och
dokumentation som
stodjer nya
erbjudandet. Vid
behov genomfor

pilotprojekt.

J

R

Utviardera
erbjudande

Utvardera

och anpassa
erbjudande for att
sakerstalla varde
béade for SME och

egna verksamheten.

g J

R
Lansera

erbjudande

Lansering av
erbjudande.
Planera in
regelbunden
utvirdering for att
siakerstalla varde pa
langre sikt.

\_ J

17



UTVECKLA

2b. Utveckla erbjudande

Utveckla erbjudande

Material att tillgad under utvecklingsprocessen
Utvecklingsmodellen presenterasien separat bilaga. Den bestar av fem steg och ska kunna anvindas som en handbok genom

hela utvecklingsprocessen. For varje steg finns en checklista for den som leder utvecklingsprocessen, forslagsvis
affarsutvecklaren. Borja girnamed att 1asa igenom bilagan.

18
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3. UTFORA

Nu har ni ett erbjudande formulerat och testat och det ar dags att sakerstalla att ni nar ut till er nya malgrupp.
Aven i denna del finns juridiska aspekter att ta hinsyn till. Det handlar bade om att information om erbjudandet
ska vara tillgangligt for malgruppen pa ett likabehandlande och transparant sitt och att tydlig information bor
kommuniceras om urvalskriterier som ska uppfyllas for att samverkan ska vara mojlig. Aven hur ni hanterar ko
och process for att sakerstilla att behov och erbjudande matchar. Slutligen behover ni sikerstalla att avtal och
rutiner finns pa plats for tillhandahallande av forsknings-infrastrukturen.

Redo for samverkan

19



UTFORA

3a. Synliggora erbjudande

Synliggora
erbjudande

@) Introduktion
For att sakerstalla att erbjudandet synliggors for malgruppen maste information finnas tillganglig, forslagsvis
p& hemsida. Onskar ni ytterligare informationsspridning for att sikerstilla att ni nér ut brett till malgruppen
kan regionala fraimjarorganisationer kontaktas for stod kring detta. Om efterfragan pa forsknings-
infrastrukturen visar sig vara storre an utbudet sa bor urvalskriterier tillampas. Den juridiska bilagan tar upp
kriterier som maste uppfyllas, exempelvis viktigt att alla SME:er behandlas likvardigt.

I detta avsnitt behandlas:
O Presentera ditt erbjudande for malgruppen
O Na ut med erbjudandet
O Urvalskriterier

Bilaga

Juridiska overvaganden
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UTFORA

3a. Synliggora erbjudande

Presentera ditt erbjudande for malgruppen

Ni bor sdkerstilla att det finns information pa er hemsida som SME:er kan anvanda for
informationsinhamtning, urvalskriterier, kontaktuppgifter och pris. Forslagsvis
anvand eventuella mallar for presentation som finns tillgangliga. Det ar inte
rekommenderat att anvinda medarbetarportaler da informationen inte ar tillginglig
for allmanheten. Ni rekommenderas att koppla in kommunikator fran verksamheten.

Na ut med erbjudandet

Att synas i media kan vara ett satt att sprida kunskap om er forskningsinfrastruktur.
Det finns ett flertal organisationer som kan hjilpa er med att anordna olika typer av
aktiviteter som exempelvis case, intervjuer, seminarium, deltagande pa konferenser
eller moten for industrin.

Urvalskriterier

Om efterfragan pa er forskningsinfrastruktur ar storre an tillgdngen behover ni
definiera urvalskriterier och ni bor kommunicera dem pa ett sddant satt att magjliga
SME:er kan ta del av kriterierna.

Se bilaga: Juridiska 6vervaganden, sid 11.

Checklista

QO Erbjudandet till SME ar formulerat och publicerat enligt radande

riktlinjer for var typ av verksamhet

O Vihar undersokt hur vi kan na ut med vart erbjudande till
malgruppen

QO Urvalskriterier ar definierade

21



UTFORA

3b. Matchning

Matchning

@) Introduktion
For att sakerstalla matchning mellan ert erbjudande och ett SMEs behov ar det viktigt att ha en

gemensam forvantansbild. Beroende pa typ av forskningsinfrastruktur kan mer eller mindre forberedelse
kravas for att komma fram till en gemensam bild av laget.

I detta avsnitt behandlas:
O Sakerstall gemensam forvantansbild
O Utvardera behovet av forstudie

22
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UTFORA

3b. Matchning

Sakerstill gemensam forvintansbild

Vid en initial kontakt med SME ar det viktigt att sdkerstilla en gemensam
forvantansbild infor tillhandahallande av forskningsinfrastrukturen. Forvantningar pa
varandra, behovets omfang, kostnader ar nagra av de saker som behover beroras. Ett
underlag for initiala fragor till SME kan vara del av erbjudandeutvecklingsprocessen.

Utvardera behovet av forstudie

Om er forskningsinfrastruktur erbjuder en avancerad miljo och/eller SME:s behov
innebar ett hogriskprojekt behovs fordjupad analys for att sdkerstilla matchning och
minimera risker. I dessa fall foreslas att genomga en forstudiefor att sikerstilla att er
forskningsinfrastruktur matchar SME:s behov och forutsattningar och att eventuella
risker hanterats.

Checklista

O Vihar ett underlag med fragestillningar som arbetats fram under
erbjudandeutvecklingsdelen av guiden

Q Vihar vidutvarderat behov av en forstudie och har gjort nagot typ
av riskbedomning.

23



UTFORA
3c. Redo for samverkan

Redo for samverkan

Introduktion

Infor tillhandahallandet av forskningsinfrastruktur till SME ska nu avtal och rutiner vara pa plats. Dessa
kan utga ifran de tidigare internt framtagna avtalsmallarna (om det finns relevanta sidana) men behover
beakta utredningen av prissattningen och andra relevanta avtalsaspekter som berors i bilaga: Juridiska
overvaganden. For andra typer av samverkansformer utover tillgangliggorande av forskningsinfrastruktur
kravs i de allra flesta fall separata avtal.

I detta avsnitt behandlas:
O Prissattning for tillhandhallande av forskningsinfrastruktur
O Rutiner och stodjande dokument
O Avtal for tillhandahallande av forskningsinfrastruktur
O Andra samverkansformer
O Anskaffande av varor eller tjanster fran SME

Bilaga

Juridiska overvaganden
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Prissittning for tillhandhéallande av forskningsinfrastruktur

@ Pris bor sattas utifran den godtagbara prisniva som raknades ut av ekonom (vid behov
med stod av jurist).
Se bilaga: Juridiska 6vervaganden, sid 9.

Rutiner och stodjande dokument

Ni behover siakerstilla att rutiner finns pa plats vad giller IT-standarder, sikerhet, data
och arbetsmiljo.
Se bilaga: Juridiska 6vervaganden, sid 13-14.

Avtal for tillhandahallande av forskningsinfrastruktur

Att inga ett avtal sdkerstéller att forskningsinfrastrukturen och SME har en
overensstaimmande forvantansbild. Ni rekommenderas att anvanda en avtalsmall som

en jurist tar fram &t er organisation for det aktuella andamalet.

Se bilaga: Juridiska 6vervaganden, sid 17.

Checklista

a

Vi har prissatt tillhandahallande av forskningsinfrastruktur paen

godtagbar prisniva.

Vi har rutiner forlokal, utrustning ochIT pa plats.

Vi har signerat avtal med SME infor tillhandahéallande av
forskningsinfrastruktur
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Andra samverkansformer

Om ni vill ingd andra samarbeten med SME som gar utover tillhandahallande av
forskningsinfrastrukturen, sisom exempelvis uppdragsforskning, samarbetsprojekt,
inkop fran SME, etc. bor dessa typiskt sett hanteras som separata 6verenskommelser.
Om ni avser att inga ytterligare 6verenskommelser med SME ska dessa avtal granskas
av jurist innan underskrift.

Se bilaga: Juridiska 6vervaganden, sid 12.

Anskaffande av varor eller tjanster fran SME

Vid anskaffande av varor eller tjanster fran SME kan dessa behova upphandlas genom
en konkurrensutsatt upphandling enligt lagen om offentlig upphandling eller annan
tillamplig upphandlingslag.

Se bilaga: Juridiska overvaganden, sid 15-16.

Checklista

O Viir medvetnaom att separata 6verenskommelser tybehover
hanteras i separata avtal

Q Viharinvolveratjurist och signerat avtal for eventuella ytterligare
samverkansformer

O Viar medvetnaom hur viska hantera ett potentiellt anskaffande
av varor eller tjanster fran SME
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4. SUMMERING

Efter att ni arbetatigenom alla delar ska ni nu ha ett forutsattningarna pa plats for tillhandahallande av forskningsinfrastrukturen
till SME. Det ska finnas en tydlig vag in, ett erbjudande och material som ska stodja ert arbete. Lycka till!

i ) i =

Internt Tillgangliggjort Matchning av
forankrat erbjudande erbjudande
* Ni har sdkerstallt att * Ni har ett validerat * Ni har en process med * Ni har upprattat avtal * Om aktuellt kommer
forutsattningar finns erbjudande for SME. rutiner och som bygger pa en separata avtal ingds
for att erbjuda tjanster Information om stodmaterial for SME- delad forvantansbild med SME for andra
till SME. kriterier for samverkan samverkan fran mellan er och SME. typer av samverkan dn
késystem och priser ’ kontakt till signerat til]hanflahé’lllande av
finns att ta del av. avtal. fo;‘skmngks )
. . infrastruktur.
* Ni har kanaler och * Ni har en tydlig
kontakter for att na ut r?atchmng.?process
med ert erbjudande till i?{ gz;léivgzg era
mélgruppen. erbjudande

overensstammer.



J& Region Stockholm

Det har dokumentet &r en produkt fran projektet Stockholm Life Tech (2020-2023).Projektet leddes av
avdelningen Forskning och Innovation/Region Stockholm som aven forvaltar resultaten.
Ovriga projektpartners:
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Projektet genomférdes med stdd fran Europeiska regionalfonden

EURCPEISKA

UNIONEN

Europeiska
ional-

regionala
utvecklingsfonden

Har kan du ladda ner guiden och bilagor: Life science i Stockholm - Region Stockholm

“Stockholm ska vara en av vdrldens framsta forsknings- och life science-regioner ar 2025”


https://www.regionstockholm.se/om-regionstockholm/forskning-och-innovation/life-science/
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